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Angebote mit Configit Quote for SAP
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Holen Sie mehr aus lhrem SAP-System herqus: Mit Configit Quote
einfach und schnell zu fehlerfreien Verkaufsangeboten: -




Das Angebotswerkzeug
fur komplexe Produkte
und Dienstleistungen

* Verglichen mit dem Durchschnitt, ist bei Branchenfuhrern
die Wahrscheinlichkeit, dass sie integrierte Verkaufs- und
Produktkonfiguratoren einsetzen, mehr als 3.3-mal hoher.

Quelle: Tailoring Products to Customer Preferences —
Configuring Profits to Order, Marz 2008, Aberdeen Group

Kurze Reaktionszeiten, prazises Produktwissen, technisch
einwandfreie Angebote und Bestellungen sowie aktuelle
Informationen zu Preisen und Lieferzeiten tragen entschei-
dend zu einer erfolgreichen Auftragsabwicklung bei.

Configit Quote wurde fur Fertigungsunternehmen, die den

SAP Variant Configurator (SAP VC) einsetzen, entwickelt
und gibt Vertriebsprofis die Moglichkeit, offline auf Daten

SAP

Configit Quote

und Funktionalitdten aus dem SAP System zuzugreifen bzw.
offline erstellte Angebote im SAP ERP System anzulegen.
Dabei sind sie in der Lage gemeinsam mit dem Kunden vor
Ort ein Produkt zu konfigurieren, so als wiirden sie direkt
mit dem SAP VC arbeiten. Preis- und Produktangaben sind
dank der automatischen Synchronisation zwischen Notebook
und SAP-Basis stets aktuell. Die Benutzeroberflache des
Offline-Angebotskonfigurators ist durch die Anlehnung an
gangige Office-Anwendungen intuitiv bedienbar.

Gerade beim Vertrieb komplexer Produkte und Leistungen
verschafft ein durchgdngig integriertes Angebotswesen
Wettbewerbsvorteile.* Mit Configit Quote bereiten Sie fehler-
haften technischen Spezifikationen, unnétig langen Verkaufs-
prozessen und kostspieligen Fehlbestellungen ein Ende.

Sales Tools, die nicht mit dem SAP System verbunden sind
und somit keinen Zugriff auf die im SAP VC hinterlegte
Produktlogik erlauben, machen es dem VertriebsauBendienst
nahezu unmaoglich, das volle Leistungsvermogen lhres Unter-
nehmens zur Geltung zu bringen bzw. Plausibilitatsprifungen
und die Preisfindung vor Ort durchzufhren. Haufig missen
sich AuBendienstmitarbeiter zudem mit den Kollegen aus
dem Innendienst bzw. mit Produktingenieuren und Kon-
strukteuren abstimmen. Das zieht den Verkaufsprozess in
die Ldnge und birgt die Gefahr von fehlerhaften Angaben
oder Missverstandnissen, die dann zu Fehlbestellungen
fuhren. Configit Quote revolutioniert Ihr Angebotswesen!

Configit Quote kombiniert die Power von SAP mit
dem Bedienkomfort gangiger Office-Anwendungen
Haufig wird die SAP Variantenkonfiguration nur in speziellen
Abteilungen eingesetzt. Da unter anderem die Bedienbarkeit
des SAP GUI nicht den Bedurfnissen von Anwendern aus
dem Vertrieb entspricht, ist es unrentabel, den Einsatz des
SAP VC auf andere Bereiche auszudehnen. Configit Quote
schlagt hier eine Briicke: Das Tool stellt Innen die Daten aus
dem SAP Variantenkonfigurator Uber eine Benutzerober-
flache zur Verfligung, die stark an géngige Office-Anwen-
dungen angelehnt ist und sich somit intuitiv bedienen lasst.



FGnT gute Grinde tUr
Configit Quote

Ein integriertes Angebotswesen schafft
Wettbewerbsvorteile

Ein effizient arbeitender AuBendienst, der Ihre konfigu-
rierbaren Produkte schnell, korrekt und vor allem bedarfs-
gerecht anbietet, ist ein entscheidender Erfolgsfaktor im
globalen Wettbewerb.

Erhohen Sie die Performance lhres AuBendienstes
Vertriebsprofis sind unabhangiger, wenn sie den SAP VC vor
Ort beim Kunden einsetzen und somit kundenspezifische
Anforderungen direkt aufnehmen kénnen. Eine einfache
und speziell fur den Sales-Bereich ausgelegte Angebotssoft-
ware wie Configit Quote ermdglicht den mobilen Zugang
zu Beziehungswissen und Preisstrukturen. Plausibilitatspru-
fungen kénnen selbststandig durchgefihrt werden; das
Ergebnis ist ein beschleunigter, effizienter und einheitlicher
Angebotsprozess sowie eine deutliche Reduktion von Fehlern,
vergessenen Merkmalen und unnétigen Wiederholungen.

Durchgéngig integriertes Angebotswesen

ohne Medienbruch

Mit Configit Quote kdnnen Angebote jederzeit und Uberall
erfasst und an das SAP-System Ubertragen werden. Ihr neues
Vertriebswerkzeug unterstltzt ohne Medienbruch alle
Phasen des Angebotsprozesses von der Angebotsanfrage
bis hin zur automatischen Erstellung des Angebotes sowie
die Umwandlung in eine Bestellung — und sorgt fir eine
einheitliche Ubergabe vom Vertrieb an die Produktion.

Configit Quote erweitert den Anwendungs-
bereich lhres SAP-Systems: Ihr AuBendienst
ist in der Lage, den SAP Variant Configurator
(SAP VCQ) offline tber eine Oberflache, die
an gangige Office-Anwendungen angelehnt
ist, einzusetzen und somit intuitiv und schnell
Angebote aus SAP erstellen zu konnen.




Das gibt Ihrem AuBendienst die Freiheit, sich auf seine
Kernaufgaben zu konzentrieren, ohne sich um technische
Fehler im Angebot sorgen zu mussen. Da Uber Configit
Quote jederzeit auf wichtige Produktinformationen zuge-
griffen werden kann, erstellen Vertriebsprofis ihre Angebote
im Handumdrehen.

Gewinnerhohung durch Senkung der Angebotskosten
und bessere Abschlussraten

Die Angebotserstellung wird mit Configit Quote deut-

lich schneller und die Anzahl von involvierten Personen
und Aufgaben signifikant kleiner. Das bedeutet kirzere
Verkaufszyklen und bessere Abschlussraten, denn die An-
gebote kdnnen direkt auf die Produktionsfahigkeit Ihres
Unternehmens abgestimmt werden. Durch den direkten
Zugriff auf die Daten aus SAP VC kdnnen Sie mit einer
Verringerung fehlerhafter Konfigurationen, somit einer ver-
kurzten Auftragsdurchlaufzeit und damit letztendlich auch
einer Erhéhung lhres Gewinns rechnen.

Erweitert und erganzt im Handumdrehen den Anwen-
dungsbereich Ihres SAP Systems

Durch die nahtlose SAP Integration und die Bereitstellung
einer alternativen Benutzeroberflache erreichen Sie mehr
Anwender als zuvor und erhéhen somit den ROI Ihres SAP-
Systems.

Configit ist Mitglied des SAP PartnerEdge Programms

und Configit Quote eine von SAP zertifizierte Anwendung.
Configit Quote stellt damit eine sichere Erweiterung dar,
die Ihr bestehendes SAP-System nicht verdndert. Einfach
zu installieren, mit einer intuitiv bedienbaren, optisch an-
sprechenden Benutzeroberflache garantiert Ihnen Configit
Quote eine schnelle Anwenderakzeptanz und niedrige
Schulungskosten.
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Aus der Praxis:

.Die Einfihrung neuer, komplexer
Produkte mit einer groBen Menge an
Varianten machte es uns unméglich,
Papierkataloge zu erstellen und zu pfle-
gen. Fur unseren AuBendienst brauch-
ten wir also einen leistungsfahigen,
einfach zu bedienenden Angebotskon-
figurator, der den bestehenden SAP
Anwendungsprozess nicht unterbricht.
Configit Quote stellte sich als die ideale
Lésung heraus, da die Anwendung sehr
benutzerfreundlich ist und ein moder-
nes Look & Feel mitbringt. Am meisten
beeindruckte uns die Méglickeit, den
SAP VC systemunabhdngig nutzen und
Angebote wieder in das SAP System
zurlckspielen zu kénnen. Configit Quote
sorgt fur konsistente Daten, ohne unsere
bestehenden Geschéftsprozesse zu
berihren. Wir haben heute viel kiirzere
Verkaufszyklen und konnten einen
bemerkenswerten Rlckgang fehler-

hafter Konfigurationen verzeichnen.”

Robert Isler, CIO, Netstal
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Variantenbeschreibungen, Regeln
und Preise direkt aus SAP verwenden.
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SAP Certified

% Integration via Enterprise Services

Configit Quote ist eine Entwicklung von Configit A/S

aus Danemark

Das Unternehmen ist SAP Software Solution Partner. Mit Hauptsitz
in Kopenhagen und einer Niederlassung in Palo Alto verzeichnet
Configit mehr als 10.000 Anwender in mehr als 50 Landern. Die
der Anwendung zugrunde liegende Technologie basiert auf mehr
als zehn Jahren Forschung im Bereich formaler Verifikation und
Constraint-Solving.

Kundenreferenzen: u.a. Grundfos, Netstal,Vestas, Schneider
Electric Power Drives, LEGO, Psion, Novenco, Wirsbo,Lindab,
Skako, Comessa, DHI Water & Environement, Dantherm Filtration,
Arla Plast, SCAM Trucks, B&G Fencing, Winnie Paper, Danfoss,
Logica und CCI Europe.

Als Vertriebs- und Implementierungspartner fir den
deutschsprachigen Markt stehen wir lhnen gerne mit wei-
teren Informationen und individueller Beratung zur Seite.
Kontaktieren Sie uns:

Sybit GmbH

Sankt-Johannis-Str. 1-5

78315 Radolfzell, Germany

Tel.: +49 (77 32) 95 08-118 °
Fax: +49 (77 32) 95 08-111 b]t

sales@sybit.de




